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FICHE D'IDENTIFICATION
DES UNITES DE PRODUCTION

CODE :
DATE : Septembre 1988

STADE  D'INTERVENTION

I. LE PROMOTEUR

Nom :

Adresse

Fonction :

GIHANA Emmanuel
Ranch Bukora, RUSUMO

Artisan menuisier associé

Qualification et Expérience : Fin des études en 1983 au Collége d'Enseignement
g g

II. LE PROJET . % e

technique de Masaka en Uganda. De 1983 a 1985, il est employé
par CARITAS RWANDA pour 1'aménagement d'une zone d'accueil dans

la préfecture de Byumba.

Outre la fabrication de 1l'équipement domestique, il est chargé

de la formation en menuiserie d'un groupe de rapatriés.

A partir de 1985, toujours pour le méme organisme et le HCR, il
sera uniquement chargé de la formation dans un atelier prévu a
cet effet mais cette fois en préfecture de Kibungo et plus préci-

sement dans le secteur de "Nasho".

Secteur professionnel :

Menuiserie d'ameublement sculpté

Pyrogravure

- Dessin

Objets décoratifs




Localisation :

L'atelier se trouve dans la propriété du Ranch national de Bukora dans

la Commune de Rusumo & environ 25 km du centre administratif.

Contexte :

C'est au début 1987 que les responsables du Ranch et en particulier
le vétérinaire invite cet artisan & réaliser des produits originaux pour
meubler et orner leurs habitations. Pour ce faire, il s'associera avec un
menuisier et le vétérinaire. Malgré le succés de 1'opération, en juillet

de la méme année, 1'union est dissoute pour cause de détournement.

Depuis lors, cet artisan exerce seul, ayant pour conseiller, pour re-

présentant et fournisseur le fonctionnaire du Ranch.

Objectifs :

= Trouver les moyens de s'installer dans sa parcelle (prés de la frontiére)
- Bénéficier d'un complément de formation

- mettre ses compétences au service des jeunes.

Résultats attendus :

- Disposer de son temps pour diversifier et améliorer sa production

- Mettre en valeur son patrimoine

III. LE PRODUIT

La particularité de cet artisan réside dans le fait qu'en plus des
objets de menuiserie courante, il attache beaucoup d'importance a 1'aspect

ornemental de certains produits (sculpture, gravure, dessin vom) s

Organisation de la production :

I1 travaille sur commande et n'a pas de jours bien définis pour l'exécu-
tion des travaux. Les moyens logistiques du ranch lui permettent d'&tre
approvisionné de maniére convenable (bois de provenance tanzanienne avec

un bon rapport qualité/prix).

Comme activité complémentaire, pendant les périodes creuses, cette

personne est employé par le ranch pour l'insémination artificielle.



Moyens de production :

Le ranch met a4 sa disposition un local cimenté et électrifié qu'il

loue par les services divers qu'il rend au ranch (travaux de nettoyage, manu-—

tention, etc.).

Les matiéres premiéres et les fournitures sont avancées par son "associé"

conseiller : environ 40 planches/mois & 180-200 F 1'unité (transport compris).

Le matériel personnel correspond a une valeur approximative & 1'achat
de 35.000 F.

I1 souhaiterait compléter cet équipement par un outillage spécialisé
tel que machine a coudre, tour & bois, étau, etc. que 1l'on peut estimer
a 70.000 F avec un stock de 100 planches = 20.000 F et des fournitures estimées
30.000 F.

(V3

Pour les activités complémentaires d'insémination, il percoit en

moyenne 5.000 F/mois pour le travail spécifique de 1'insémination.

Capacité de production :

,Celle—ci est liée aux conditions de travail relativement bonne de cet

artisan :

- un lit sculpté n'exeéde pas 3 jours de fabrication; 6 planches; 1 tri-

plex et peut &tre vendu suiant les décors pour la somme de 9.000 F.

- Un panneau pyrogravé employant une chute de triplex et moins d'une

journée de travail sera vendu autour de 800 F.

IV. COMMERCIALISATION

La commercialisation se fait sur place 4 1'atelier. La commande est

réglée intégralement & la livraison.

Les prix sont trés variables, ceci s'explique par 1l'aspect ornemental

ou utilitaire du produit. Ci-aprés, la liste des prix de vente :

1 1lit 3.800 F - 9.000 F
1 armoire 8.000 F - 20.000 F
1 table 1.500 F - 3.000 F
1 chaise 800 F -~ 2.500 F
1 salon 13.500 F




V. LE MARCHE

La clientéle la plus souvent aisée (le ranch, projet B.G.M. et Kibungo II,
fonctionnaires) lui permet d'utiliser ses talents d'artisan d'art. De plus,

il posséde aussi des clients de milieu plus modeste (rapatriés, paysannats).

Actuellement, il n'a pas de point de vente. La concurrence - concernant
principalement la menuiserie courante - provient du groupe de Kigina. Pour
le reste, nous n'avons rencontré a ce jour aucun artisan capable de rivaliser

la qualité artistique de ces objets.

VI. AVIS DE LA CELLULE TECHNIQUE

Les qualités de ce technicien (sculpteur-ébéniste) présentent un intérét
particulier d'abord par 1l'originalité du produit mais aussi par sa formation

professionnelle (animateur-formateur).

VII. PROGRAMME D'ACTION ENVISAGE

Confection d'un dossier bancaire pour 1'acquisition d'équipement spécial.
Le VNU, spécialiste en filiére bois, souhaite la collaboration de sculpteur
pour 1'élaboration d'un programme de formation (oct. 1989) pour le secteur

"artisanat bois" du projet.
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Single ped

Imbaho (Y) each costs25urrx9=225urr.,
NailSKg(-l-) 2939339399100 XI=15urr,
Cole (L)tin,,yyys5,5,Iourr,

Pay 4uure e
Vernish Tourr,
tools Tourr,.
\mvyemo Sog frofit 300rT,
rotag
B500rT,
Double bed
e

Impaho(15)each costs250LrxIH=375urr
NailsKg(I)y 95599959, 50KI=¢50rT,

CULE 530,

Sandpaper I5urr,

rrofit Ilourss
ray 9868:.4
Tools Juur.,
Lock 25urr,
vernisn 690r1y
Iutath :

Suuurr,

Dining table

Imbano(6)each costs250rrXo=1500r,

CuLi =80T,
Snalls (Ui
LOULS Tuors-,
Unmuseno -OUF sy ——
Vernish 200rT,

MAdariye 200r7r,
FRoIiT 28Ui7y

e s ot 2%5p

I




"Big shelf(book shelf)

fuorteenboards each costs250frXI4=3250Fr,
Nails one Kg whigh costs I5OFr.
Veenish one tin costs 350Fr;
Cole Which costs IOOFr;
] Hinges (IOOFr,
% of triplex 500Fr

Tools I0OFr,
Sandpaper that costs 60Fr,
PayLPL}O Fro

Lock which costs 250Fr,
Paraffin htat costs 30Fr.
Profit- 200Fr,

Totalamount is 5500Fr

Small book shelf,

Seven boards each costs 250fr X 7=1750Fr,

P R fp =i i =75Fr,
Colefor——————mmm =I00Fr
Vernish that costs a4 0]0) p
Hinges that costs—--eacemomma___ =10 Tr,
% of triplex that costs 500Fr; '
Tools —=mmmmm L =I00Fr,
Sandpaper that costs-—---e—-caeea__=60Fr,
15 3 Lo S =400Fr,

LoCK~ = e e e o =500Fr,
Paraffin that costS=——=——camuaaeo_ =50Fr,
Profit-—m——ee e =I50Fr.

Total amount is_37OOFr.

Simple coffee table,
Imbaho5 each costs250fr X 5«I250Fr,
Sandpaper each costing 20frX3=60Fr,

PAY el o 4I0Fr,
VemSh7”7””’)”’”Q’IOOW.
ToOlsmmmm e IOOFr ,

Total amount is2500Q0Lr,



Carten boox
Imbaho2 each costs250 X2=50Cir.
Nails—- ——-—mmemmeee =50ir,
UOLE ==t i =50Fr,
= — =I00Fr,
ToolS=—mecmcm e -=30Fr,
' UmusSeno==-m===w=ee-ee-=20Fr,
Vernish==-==--ececeew-=80Fr,
Total amount 1s830Fr,
B ench
Urubaho I3 e B75Fp,
Imisumali--mm—m- 50Fr: ,
Pay-e——cacmmeeeo IOOFr,
Cole==—m—mmmmaan 50Fr,
Umuseno 30Fr, Pl Q; o€ f
Small carten box

Urubaho rumwe(I)--=250Fr,

Imisumali--==---ve- 50fr,
Colem=mmm—mccanaa—a 50FTr,
Pay — IOOFr,
Tools — --I00Fr,
Unmusengee—e—c—vwaa- 20Fr,
Vernish=---eeeae-- 80Fr,
Profit-—we—ecaea— 20Fr.

TOTALamount is 600Fr,
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Akabati K'imyenda

SRR 15 gagh costs 250Frx I5=3 7.5 OF, \
Trdplex yo0s0000000 1000, XBIBOOOFZI'.{

Cole special (8],,,,,,,, $90X2=1380F s \k :

' LockS(I)y,y 00505 09990250KTm250F D, | e,

2 Verndsh(#) yy,505040 »690X2=1380F 7 - u{}
A | Nails Kg(1 Yesosese ) .1501(1-1505‘1'.} T \
}9\ Hand1es(2) 4y 49499 9250X285000 b \ | \ g
Jo Serews(5)335333545 00 5%5=25F P, G N
! & - T00LSyyrrryryyyyrye———==- IOOFP; \ \ ' K \\ N
Profit ceemnw550F, _ %\\ \'\“
M“‘;)uoooonoooz)cz5°"5ooprb- \ nt ,
Totat amount is » 7l \\ ..'
| 189B9Er. 19585 ¢ W\
\
,. TR
Akabati K'dbintu " . "\“@(\

Tmbaho ‘Ileach vosts250LrXII=2750Fr, AL 158
TPRRLSX ;54500509 1000£rXInI0000Fr, TR A
CO}Q(I) 29009 0099996902rXTu690Fr,
Vernish(I), sy s 00 e590LrXT690F

Hand1es(5) g s 9910999 I50LTX5a750F,
Soaws (50)g449109s0520X30=150Fw,
Seewalinges(1) sy s 49 025008XI=250Fr,
Inisumaliky IS0LeyX2=300Lry
Tools IGOF»,
Progit L20Fr,
Pay 2000Fy

Totat anount is
910052‘9
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Carten boox
Imbaho2 each ¢ost8250 X2=500Fr,
Nailg-- ~=50Fp,
COLE -a50Fr,
Pay. -=I00FY,
Tools~ -~a30Fr,
: Unuseno =20Fp,
Vernish 80Fy,
E Total amount 1s830Fy,
B ench

Urubaho I} —wwew375F,
Inisumaliewwee-ww50Fp ,

Pay-w 1008y,
Cole ’ S50Fr,
x Unuseno-swewewe=-e30Fr,

_TO'tc»\,_ (oo (F/

Small carten box

‘ Urubaho rumwe(I)=—w=250Fr,
i Imisumalie—~w-veee-50Lr,

Cole ~50Fr,
| Pay- IO00Fr,
} Tools. -=I00Fr,
Umuseno -20Fr,
Vernish ~=80Fr,
Profit -20Fr,

TOTALamount is 600Fy,
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